
L’oignon dans la vallée  
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Une filière en émergence
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• Un développement récent et rapide
• Les stratégies de production
• Un enjeux majeur :                                 
la commercialisation
• La compétitivité face aux 
importations
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Un développement récent et rapide

Production nationale 98/99 : > 4 900 ha      (Fleuve > 50%)

Moyenne vallée : 25% des surfaces irriguées
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Localisation du bassin de production
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Les performances des producteurs

Typologie des stratégies de production
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Structure du coût de production 
et de commercialisation
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Schéma de la filière

Producteurs
(PIV / PIP)

Marché
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détaillants

importateurs

bana-banas

demi-gros.

détaillants

Un enjeu majeur : 
la maîtrise de la commercialisation

DakarVilles secondaires international



Stratégies de commercialisation et revenus

Coût de production et marges à l'hectare
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Etalement des récoltes de janvier à juin
Absence de stockage
Vente par les producteurs Dakar : 80%,

Marchés de la vallée : 15%
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Intensifs et précoces : marge > 1 million/ha
Moyens :  370 000 Fcfa / ha
Peu intensifs, débutants, tardifs : 

marges nulles à négatives



Coordination entre producteurs : Comité de la filière oignon
Tentative de régulation

L’évolution du marché local
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La compétitivité face aux importations
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Production totale : 

60 -70 000 t/an

Importations : 

20-24 000 t /an

Sources : Douanes et PSI



La compétitivité face aux importations

Prix de revient oignon importé / oignon local à Dakar
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Conclusion :
une filière prometteuse mais ...

QUALITE et CONSERVATION

PRECOCITE (bulbilles)

COORDINATION  et ORGANISATION de la 
COMMERCIALISATION 

ACCES à l’INFORMATION

comité des producteurs d’oignons

fertilisation et irrigation
infrastructures de stockage

observatoire des marchés



Une approche comparative

Oignon / tomate / riz dans la vallée du fleuve Sénégal

Oignon
(98/99 -PSI)

CV Tomate
(97/98 - PSI)

CV Riz
(Podor 96/97-

SAED)
Charges Fcfa/ha 520 000 36% 330 000 24% 235 000

Rendement t/ha 13 46% 18 64% 3

Prix de vente Fcfa/ha 73 39 96

Marge Fcaf/ha 410 000 172% 355 000 143% 95 000

Surface moyenne ha 1,0 133% 0,6 205% 0,9
Revenu
/ exploitation

Fcfa 205 000
(-20 000 à 320 0000)

288% 90 000
(1 500 à 85 000)

368%



Comparaison régionale 
des coûts de production et des revenus

Sénégal
(PSI, 99)

Mali
(Chohin et al., 98)

Niger
(David, 99)

Coût production Fcfa/ha 520 000 390 000 45 000 / 70
000

Rendement t/ha 13 14 30-35

Coût unitaire Fcfa/kg 48 51 15  / 25

Prix de vente Fcfa/kg 73 130 45 / 95

Marge Fcfa/ha 410 000 1, 3 M 1,2 M / 2,6 M

Surface moyenne ha 1 0,08 0,08 / 1

Revenu / exploit. Fcaf 205 000 81 000 97 000 / 2,6 M
8897
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